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Philippe KEIFLIN
49 Rue des Prés Saint Saint-Martin.
91 600 SAVIGNY SUR ORGE.
Téléphone : 09.54.27.48.54
Mobile : 06.69.72.35.07
E-Mail: phil.keiflin@free.fr
Madame, Monsieur,

Je recherche un poste au sein du service production ou un autre service :

« Achat, Gemmologie ou vente :[technico-commercial]».
De formation et d’expérience en bijouterie/Joaillerie, je suis diplômé en Sertissage ; Gemmologie ; Comptabilité avec une formation en BTS Action Commerciale. 15 Années d'expérience significative dans la corporation du luxe, de moyenne et haute gamme à des postes comparables m'ont permis de maîtriser un bon nombre de fonctions dans le contexte bien particulier des PME & PMI avec les missions et objectifs réalisé :
· En charge de manager et de coordonner l'activité de la fabrication avec l'équipe, participation à la préparation des produits et du contrôle qualité.

· Capacité d'analyse et de synthèse, garant de la Gestion des produits de l'atelier sur l'ensemble technique et développement des organes parallèles et/ou sous jacents y compris des sous-traitants
· Négoce et organisation des achats avec les fournisseurs et sous-traitance avec le contrôle des produits acquis « Gemmes avec la préparation des habillages & Métaux ».

· La gestion des stocks, et contrôle de la circulation des marchandises.
· Mise en place d'un ERP avec toutes les fonctions de gestion qui en découle des commandes, du SAV et du coût (atelier, fiche technique adaptée aux produits).
· Maîtrise et expérience technique d’atelier ; Bijouterie Joaillerie, Sertissage, préparation de maquette, réparé…

· Développement Marketing avec création d'une nouvelle collection de modèles pour la perle noire du marché Polynésien (10modèles par mois) avec l'application d'une politique de vente commerciale.
· Étude d'opportunité suite aux participations des divers meetings, salon de BALE, BIJORHCA, VICENZAORO et BANGKOK GEMS & JEWELRY, avec une rigueur et le sens de l'écoute et de l'observation des nouvelles tendances. 
J'ai bien conscience de l'exigence et la qualité de travail que vous me demanderez et j'ai le souhait de mettre à profit mon expérience mon esprit de groupe et mon dynamisme au sein d’une entreprise dans l'évolution du cadre des projets et objectifs établi et qui constitue un grand intérêt d'investissement des taches confié à un service comparable.

J'aurai plaisir à vous rencontrer pour vous exposer plus pleinement mes motivations et vous remercie pour l'attention que vous porterez à ma démarche.

Dans l'espoir que mon profil retiendra votre attention et de votre sollicitation, je vous prie d'agréer, Madame, Monsieur, l'expression de ma considération respectueuse.
PS. Curriculum vitae disponible en Anglais.
	Philippe KEIFLIN


41 ans vie Maritale (1 enfant)

49, Rue des Prés Saint-Martin

Permis de conduire.
91 600 SAVIGNY SUR ORGE.                  

Téléphone : 09.54.27.48.54
Mobile : 06.69.72.35.07
E-Mail: phil.keiflin@free.fr
   Site Web CV http://philippe.keiflin.free.fr
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	Organisation de la fabrication

 gestion de produit, Gemmologie, Achats ou Vente [technico-Commercial]


DOMAINES DE COMPETENCES
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 Organisation Management
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 Vente
Production et informatisation de la gestion de production.
Recherche et étude des profils clients.
Planification de l’activité journalière et suivie fabrication.
Prospection et lancement de fax mailing

Études de marchés et développement de nouveau produits :
Planification des Prises de Rendez-vous.

Résultat : Création d'une collection (75 modèles en 7 mois).
Suivi des devis (vérification prix, quantités, délai…)

Suivi des commandes et des livraisons et règlements les attenants.
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 Marketing
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 Gestion - Contrôle
Stratégie commerciale, établissement des prix de vente.

Évaluation du produit fini et exploitation et adaptation de la fiche technique.

Prospection et commercialisation des produits.

Contrôle qualité, détermination prix des pièces fabriquées.

Écoute et négociation avec les responsables d’entreprise.

Des commandes clients et fournisseurs, des sous-traitants (fabrication, prix).
Études de marchés et développement de nouveaux produits

Gestion SAV et contrôle des stocks de produits finis et fournitures annexes.

Meeting & Salon à l’international : (Bale, Thaïlande, Florence, Porte de Versailles)
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 Achats
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 Technique
Relation directe avec les fournisseurs.



Gemmologie « pierres précieuse et semi-précieuse ».
Gestion et lancement de commandes d'achat.


Sertissage joaillerie.
Recherche de nouveaux fournisseurs et produits.


Dessins et maquettes.
Contrôle et rapprochement des bons de livraison et des factures
Moulage, cire et plâtrage « quelques fontes effectuées ».
(Vérification prix, quantités, délai…)



Façonnage, réparée, soudure et montage.
Polissage, rhodiage et dorure.
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 Informatique & Logiciel
  Intérêt pour les nouveaux modes de vente interactifs en e-commerce et de la gestion de base de données.

· Réalisation de site Web : L.F.C Sarl : Spécialiste du bijou pour les DOM-TOM http://edouard.levi.free.fr
· Participation à la réalisation création d’un catalogue d’accessoires médicaux incrémenté de 1500 produits.

· Étude des besoins des composants, conception et assemblage d’ordinateur (hardware et software).

E.B.P gestion commerciale.
(ERP de gestion commerciale)
 
JOYAUX              (ERP de Joaillerie Production & gestion commerciale)
Dreamweaver MX 2004
(Conception de sites Web)

Photoshop 9.0      (Retouche d’images P.A.O)

Flash MX 2004
(Conception animée de sites Web) 
Illustrator 10       (Travail graphique P.A.O)

Image Ready 9.0
(Web design) 


A.S.P & HTML    (Active Server Pages dynamiques Web)

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE
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    2003 à 2007    Sté EMS-ME /EURHEA Évolution dans l’entreprise
De 2005 à 2007 tECHNICO COMMERCIAL (Augmentation du CA de10% +200 000€/Ans)
De 2003 à 2005 ATTACHÉ PRODUIT (Gestion des produits, Achats et Ventes)
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2003
 Sté Atelier Serge THORAVAL CHEF D’ATELIER responsable de production de collection.



 (Créateur de bijoux fantaisie Argent et bronze) CA 700 000€ et 16000 pièces fabriquées en 6 mois.
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2000 à 2002  missions
BOUCHERON
(Vendeur)

Montres Festina

(Service S.A.V)
GEORLAND
(Service de Production)
Cristallerie de BACCARAT (Contrôle qualité)
[image: image12.png]



1999 à 2000   DIRECTEUR DE FABRICATION / associe COGérant Sté S.N.C. GEM TAHITI
(Fabrication de bijoux et joaillerie Polynésie/F). Direction commerciale/Dvlpt/Stratégie Dir commerciale/ Dvlpt / Stratégie auprès des bijoutiers et détaillants locaux.
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1996 à 1998   Sté ABYSSE "Hamard - Vitau" ASSISTANT CHEF PRODUIT (Fabricant haute joaillerie).
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1995 à 1996   Sté CREATIONS DU PACIFIQUE ET DE GUYANE GESTION DE PRODUCTION ACHAT (Bijouterie Joaillerie Familiale).
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1991 à 1994   Sté J.M.C CREATIONS adjoint de direction RESPONSABLE DE PRODUCTION (Fabricant Bijoutier Joaillier).
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1989 à 1991   Sté ALEXIS BARTHELAY Sertisseur sur montres OR (Fabricant Horloger haute joaillerie)
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    Début 1979    Apprentissages de la fabrication à l'âge de 14 ans dans la Bijouterie joaillerie familiale
FORMATIONS

· 2001
       CONCEPTEUR DE SITE WEB & E-COMMERCE CETA (Cercle d’Enseignement Technologie Avancé).
· 1994
       DIPLÔME DE GEMMOLOGIE de l’I.N.G. - Stage intensif du 1er et 2 e cycle.
· 1993
       Formation B.T.S ACTION COMMERCIAL à l'I.F.A.C – IDF - 1200 heures, analyste Marketing, gestion et action vente.
· 1986 à 1988
       C.A.P. SERTISSEUR EN HAUTE JOAILLERIE Diplômé de H.B.J.O. Rue du Louvre
· 1984
       B.E.P DE COMPTABILITE.
LANGUES
Anglais : Courant  « lu, écrit, parlé ».
CENTRE D’INTERET 

Culture et Randonnée, passionnés de voyages, Théâtre ; Ancien parachutiste Sportif (Médaille d’Argent 1995 Vol relatif par équipe).
Tant qu’il y aura des marchés à conquérir…
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Il y aura des hommes… un collaborateur, pour vous y aider

La réputation des produits dans l’univers du luxe traverse les âges avec succès.

Qualité des produits,

Amour du travail bien fait,

Innovation et esthétisme,

Caractérisent les créations de l’hexagone tout comme à l’étranger.

Mes 41 ans sont couronnés par une expérience réussie sur plusieurs continents.

Capacité d’adaptation,

Imagination, pragmatisme et Mesure.

Expriment l’autonomie et le dynamisme d’un partenaire volontaire pour s’investir à l’international.

La maîtrise de domaines variés

La production haute joaillerie et sa gestion logicielle ERP,

 La vente directe, soucieuse des divers besoins du client,

La relation avec les négociants, fournisseurs et sous-traitants,

L’expertise technique du suivi et contrôle en Fabrication d'atelier,

L’élaboration de devis et fiches techniques produits,

La gestion et le contrôle des gemmes,

L’étude des prix, et achats des produits,

Définissent l’originalité et le bon sens indispensables pour évoluer dans notre corporation.
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